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DOMOTICA WINT
AAN POPULARITEIT

Het gaat goed met domotica. Elektrotechnische bu-
reaus zien dat in de praktijk. Zij constateren een gesta-
ge groei in de toepassing van domotica in de woning of
het bedrijffsgebouw. De verklaring? De toenemende
vraag van klanten lijkt vooral te danken aan een grotere
bekendheid van domotica en de toepassingsmogelijk-
heden van slimme huistechnieken bij eindgebruikers.
Bovendien wordt de installatie van systemen steeds
eenvoudiger.
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Boor alieriei marktactiviteiten komen steeds meer wo-
ningeigenaren in aanfaking met de toegevoegde
waarde van een slimme Installatie (n de woning,
Logisch, want juist de woning is voor menigeen de ut-
tieme plek omtot rust te komen. Ensslimme techhnigk
kan daarbi| helpen. Het afstemmen en samen laten
werken van licht, klimaat, audlo, entertainment en
allerlei andere zaken in en om de woning:2orgt voor
eenaanwifshare togname in comfort, veiligheid en effi-
cléntie

Uit praktijkervaringen blijkt dat particuliere opdracht-
gf‘w‘*r‘; n.'.'h'rg: N Mmeer of mindere mate -dr_]ll'li:lTIE,'] '.".'I”E'I'I
togpassen. Op een padr vitzonderingen nalopen zi| he-
lazs meestal vast op onbegrip —en zelfs onwil-van an-
dere partijen in de bouwkolom, Endat s fammer Je ziet
te vaak dat deze partijen dan allerlei rare sprongen
maken om e vragende particuller p-andere gedachte
te brengen, Het vergt waarschijniijh nog wel eéenaantal
Jaar om die partijen te laten inzien wat écht klant-en
yraaggericht werken inhoudt.

Installatie-efficiéntie

Mamenteel wordt er weer veel gebouwd, Hoe graag je
als installateur anders wil, het gebeurt toch regelmatig
dat e binnen de utiliteitsbouw -als'onderaannemer ac

teerl. Consequentie hiervan |s dat dan vaak wordt ge

kozen voor traditionele’ technieken. Echter, wij zien ook
daar de |aatste jaren mogelijkheden, Doorslim tech-
misch te ontwerpen lukt het om standaard domotica

oplessingen te gebrulken In deze vaak ‘NiN 1010 confor-
me" instaliaties. De componenten zijn wellicht wat

duurder. maar dat verhoudt zich niet tot de tijdwinst

die'kan worden behaald' in het installatietraject. Een
hijkemend voordeel is.dat er een basis ligt, waarop de
gepouweipenaal later uitbreidingen kan' realiseren.

Kortom: winst voor alle partijen

Uitdagingen

Is dan alles koek en eil Nee, er zijn nog wel een paar
hobbels te nemien, De belangrijkste habbel Is mis-
schien wel het ‘probeer’-imago van domatica, Woning
bouwrcooperaties, projectontwikkelaars, onderzoeks-
instituten, overheid: iedersen ' probeert’ er lustig op los.
Het lijktwel alsof domotica steeds opnieuw moet wor-
den ‘getest’ terwijl voor standaardsituaties al volop
toekomstvaste oplossingen bestaan: Door bijronders
initiatieven met bijkomende installatistechnische pro-
blemen steeds maar uitvergroot naar het publiek te
communiceren, wordt onzekerneid gecreéerd. En dat s
niet nedig, omdat domotica in de basis zichzelf al meer
dan eens heeft bewezen.

Eenander punt van zorg is de 'technigkreallsatiecrux’
Meer dan eens hoor je-aan opdrachtgeverszijde; als er
wordt gesproken over woning- of gebouwautomatise-
ringt ‘'de technigk is het probleem niet; alles kan’ En
daarmee wordt de techniek Impliciet overschat.
Althans het afstemmen enintegreren ervan. Dat Is per
slot van rekening de kern binnen domotica. in bouw-
plannen wardt te vaak gerédencerd: vanuit de ver-
wachting 'dit kan [ook) wel &n te weinig rekening ge-
houden met de benodigde tijd veor het doordacht
technisch ontwerpen

De markt van domotica trekt duidelijk aan. Het is zaak
dat de installatiebranche nog meer dan anders alert is
om op deze antwikkellng aan te sluiten, €
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